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PSソリューションズ 
事業本部長 山口 典男氏瀬戸内海豊島から世界に通用するIoMTのモデル作りに取り組む「瀬戸内カレン」
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最先端・業界インタビュー
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	大企業は新規事業を取り入れるべき？成功の秘訣も合わせて解説

	「大企業は新規事業を取り入れるべき？」 「大企業が新規事業に成功するための秘訣は？」 「大企業が新規事業の際にぶつかる壁とは？」 絶え間なく情報が移り変わる市場において、常に新たな事業を打ち出し画期的な事業を実現していく […]
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	価格適合

	地域や市場、購入の時期や数量などの様々な要因を加味して、その場面に応じた最適な価格設定を行うこと。価格適合の代表例として、地理的価格設定がある。これは、商品を販売する相手国の状況や輸送距離に応じて価格を変更することである。
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	経営や事業について相談したい！
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	最先端･業界インタビュー
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                        2023.08.01
                        フィンチジャパン、ChatGPT等の大規模言語モデル（LLM）を用いた新規事業開発コンサルティング提供開始                    
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                        2023.06.05
                        職場のDXを進めるため、心理的安全性を確保したい企業向けに、専門家要らずで仕事がはかどるDXツール「シェアガント」が大幅アップデート！！                    
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						新規事業の企画書の構成と９つの項目の書き方


				
			
	
				
					[image: ]
[image: ]


					
						新規事業のアイデアが思いつかないときの考え方
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						ビジネスで重要なペインポイントとは？顧客ニーズとの違いと具体例を解説
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						組織で新規事業の立ち上げを成功させる4つのプロセス
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						アンゾフの成長マトリクス4つの視点を有効活用する事例
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			価格適合			地域や市場、購入の時期や数量などの様々な要因を加味して、その場面に応じた最適な価格設定を行うこと。価格適合の代表例として、地理的価格設定がある。これは、商品を販売する相手国の状況や輸送距離に応じて価格を変更することである。
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